
「令和 8年度 DX関連スタートアップ交流イベント企画運営業務」質問に対する回答 

 

令和 8年 6月 24日 宮城県企画部産業デジタル推進課 

№ 質問 回答 

１ 令和 8年度においても、Miyagi Pitch Contest

の実施を予定されていますでしょうか。実施予

定の場合は、現時点で想定されている開催時期

をご教示ください。 

 

 

本業務の範囲外の質問であるため、回答を控えさせてい

ただきます。 

２ 仕様書別表に記載された各イベントの規模は、

会場への現地参加者数を示すものであり、オン

ライン参加者数は含まないという理解でよろ

しいでしょうか。 

お見込みのとおりです。現地（会場）での参加者数の目安

となります。 

３ 各イベントの主な支援対象は DX 関連スタート

アップであり、投資家・金融機関、学生・CXO

人材、地元企業・自治体等については、当該ス

タートアップの成長課題に応じた交流・連携先

として募集又は参加を依頼するという理解で

よろしいでしょうか。 

お見込みのとおりです。 

４ リアル参加者同士の交流効果を高める観点

から、イベントの一部を会場参加者のみを対

象とする構成として提案することは可能で

しょうか。 

可能です。 

５ 「人材確保・組織体制確立」をテーマとする回

について、スタートアップの魅力発信や、採用・

チームビルディングに関する情報提供に加え、

学生、社会人及び CXO 候補人材との個別交流

や、採用につながるマッチング機会の創出まで

を求めているという理解でよろしいでしょう

か。また、個別面談の設定や、イベント後の採

用意向の確認等までを業務範囲として想定さ

れている場合は、その範囲をご教示ください。 

本業務では参加者相互のマッチングや交流・連携を促進

する有効な提案となっているかどうかを審査するため、

委託上限額の範囲内で御提案ください。 

６ 「DX 関連スタートアップのピッチ」等への

参加対象は、現時点で宮城県内に拠点を有す

る、又は県内で事業を実施しているスタート

アップに限られるのでしょうか。宮城県への

進出や、県内企業・自治体との連携を検討し

本業務の対象者は、令和５年度から令和７年度までに開

催した Miyagi Pitch Contest の登壇者を基本とするた

め、宮城県内に拠点を有するスタートアップに限定して

いません。 

 



ている県外スタートアップを参加対象に含

めることは可能でしょうか。 

県外スタートアップを対象に含める場合、宮

城県内での事業展開意向等について、参加要

件を設定する必要があるか併せてご教示く

ださい。 

 

７ 資金調達をテーマとする回を東京都内で開

催する主な目的及び、県内開催ではなく東京

都内で開催することにより期待する成果を

ご教示ください。例えば、首都圏の VC・投資

家との接点形成、県内スタートアップの認知

向上、継続的な資金調達機会の創出等のう

ち、特に重視している事項があれば併せてご

教示ください。 

東京都内での開催については、VC・投資家とスタートア

ップとのより確実なマッチングを目的としているため、

ご質問に例示のいずれの視点も重要であると考えます。 

８ 各イベント終了後に、参加者間の個別面談の

設定、商談・採用・資金調達・実証等の進捗

確認、継続的なフォローアップを行うこと

は、本業務の委託範囲に含まれる想定でしょ

うか。 

また、含まれる場合、フォローアップを行う

期間や、発注者への報告を求める成果指標等

があればご教示ください。 

本業務では参加者相互のマッチングや交流・連携を促進

する有効な提案となっているかどうかを審査するため、

委託上限額の範囲内で御提案ください。 

 

９ Miyagi Pitch Contestの過年度登壇者、参

加スタートアップ、協力企業、投資家等への

案内に当たり、発注者または過年度事務局が

保有する連絡先、参加者情報、過去の相談内

容等について、受注者への提供または発注者

からの案内協力は可能でしょうか。 

また、個人情報保護上、受注者が直接利用で

きない情報がある場合、発注者から案内いた

だくなどの対応は可能でしょうか。 

発注者が過年度登壇者等の意思を確認した上で、情報提

供、お繋ぎ、発注者からの案内等の協力は可能です。 

 

10 人材確保・組織体制確立をテーマとする回で

必須とされている NanoFrontier 株式会社 

井上誠也氏について、登壇に係る初期調整や

日程調整は、発注者が行った上で受注者へ引

き継がれる想定でしょうか。それとも、受注

者が直接調整する想定でしょうか。 

井上氏に対するに受注者の決定案内や本業務の趣旨説

明は発注者が行いますが、日程調整以下、その後の具体

的なイベント企画内容などの調整は受注者が行います。

また、委託料に含めない井上氏の経費は「旅費、謝金の

ような当該イベントに参加するに当たって必要となる

一般的かつ合理的な経費」です。 



また、仕様書に「謝金、旅費等を除く」とあ

りますが、受注者の委託料に含めない費用の

範囲をご教示ください。 

11 仕様書別表の注記にある、DX 関連スタート

アップ、地元企業及び自治体への事前ヒアリ

ングについて、想定する対象数、対象者の選

定方法、ヒアリング結果として求める成果物

の形式があればご教示ください。 

マッチングイベントを実施する際の有効な数や選定方

法、成果物の形式も含めて、御提案ください。 

12 CROSS B PLUSについて、現時点で利用可能

な候補日、仮予約の有無、発注者から提供可

能な調整支援の範囲があればご教示くださ

い。 

令和８年度内に１回、基本料金無償で利用できることま

では調整済ですが、日程や企画運営については、受注者

が CROSS B PLUS側と調整の上、決定していだきます。 

13 「仕様書 3. 委託業務の目的」について 

「Miyagi Pitch Contest を開催し、数々の

ユニークなスタートアップを輩出してきた。

今後は、これらのスタートアップが〜」との

記載がございます。基本的には、新たなスタ

ートアップの発掘は行わずに、これまで輩出

されてきた企業の皆様のご支援を主眼にお

いた事業計画でしょうか。それとも、新たな

企業の発掘・巻き込みも事業意図に含まれま

すでしょうか？ 

本業務の対象者は、令和５年度から令和７年度までに開

催した Miyagi Pitch Contest の登壇者を基本としてい

ます。 

 

 


